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Controllo del volo. Scarsi vantaggi dall’acquisto del ramo d'azienda dalla vedova Cruciani

Enav e quei dubbi su Vitrociset

LANUOVA TECHNOSKY
Quasiin rosso il primo
bilancio sotto la gestione
pubblica; l'ente ha dovuto
ricapitalizzare - E intanto

i costi del personale corrono

Laura Serafini %
ROMA

E stato davvero un affare
l'acquisto di Enav del ramo
d'azienda Vitrociset dalla vedo-
va Edoarda Cruciani? Per la si-
gnorasicuramente si, considera-
1a la maxi-cedola da 70 milioni
distribuitalo scorsoanno aisoci
di Vitrociset spa (Ciset srl e
Finmeccanica) conle plusvalen-
ze dacessione (109 milioni). Per
la societa guidata da Guido Pu-
gliesi, a giudicare da quanto
emerge dal bilancio 2007 della
nuova TechnoSky (cosi & stato
ribattezzato quel ramo d’azien-
da), non pare che le cose siano
andate altrettanto bene.

Enav ha pagato il ramo
d’azienda 108 milioni pitun con-
guaglio aggiustamento prezzo
da1,4 milioni (I'utile degli ultimi
due mesi 2006). L'operazione &
stata giustificata con la necessi-
tadiportare dentro il perimetro
dell’Enavil know-how chela Vi-

trociset aveva acquisito nel tem-
pofacendo lamanutenzione dei
sistemi operativi dell'ente con-
trollori di volo. Nel bilancio
2007 si enfatizzano, inoltre, i
«lusinghieri» risultatieconomi-
ci legati al risparmio di circa 15
milioni sul contratto di fornitu-
ra servizi che legava la Vitroci-
set spa a Enav. Quel canone &
stato ridotto da 76,5 milioni del
2005 a 61 milioni nel 2007. Ma
I'apparente vantaggiosiérivela-
to un boomerang: il canone & la
principale fonte di ricavi della
‘nuova TechnoSky; ridurlo del

20% ha comportato inevitabil-
mente la caduta del fatturato,
oggi sceso a 68 milioni, a fronte
dellaquale nonc'é stata un’ana-
loga riduzione dei costi, perché
Enav non solo ha rilevato i 754
dipendenti malihaincrementa-
ti a 772. E li ha subito premiati:
«Importante e motivante la de-
cisione dell'azienda - si annun-
cianel bilancio-dicorrisponde-
re al personale nell'anno in cor-
sounpremio per 'impegno pro-
fuso da tutti nel preservare la
continuiti operativay.
Afine2007icostitotalierano
a quota 66,3 milioni (di cui 43,7
milioni pericosti del personale
¢ 18 milioni di spese per appal-
ti). Il risultato’® una gestione
economica che evidenzia, co-
me si spiega nel bilancio, «una
contrazione rilevante del risul-
tato» del «margine dellagestio-
ne caratterista» (sostanzial-
mente il Mol) che scende dai18
milioni totali delle gestione Cru-
ciani a 1,0 milioni. L'utile netto
si attesa a 38mila euro (contro i
circa 15 milioni della preceden-
te gestione). Nella relazione a
bilancio si spiega che tutto que-
stoeraprevistoeche,anzi, le ge-
stione & andata meglio del previ-
sto perché (considerato che il
NUOVO canone serve per la co-
pertura dei costi) si pensava di
chiudere in pareggio.
Torniamo ai vantaggi del-
I'operazione per Enav. Lacapo-
gruppo harisparmiato1smilio-
ni dicanone, ma gia dal 2007 de-
ve ammortizzare pro-quota
l'investimento per acquistare
il ramo d’azienda: sono circan
milioni che finiscono per im-
pattare sul risultato netto della
controllante. Poi ci sono gli
oneri sul debito bancario
(dell'ordine dli alcuni milioni
di euro, anch”essi che pesano
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sull'utile) contratto per finan-
ziare I'acquisto. .

Poi ¢’¢ la ciliegina sulla torta:
la signora Cruciani ha passato
all’Enav un ramo d'azienda con
754 dipendenti e costi relativi
per oltre 45 milioni che aveva
un capitale sociale di1omila eu-
roeanalogo patrimonio. L'Enav
ha dovuto procedere nell'ago-
stoscorso aunaumento di capi-
tale da1,6 milionioltre adestina-
re l'utile da 1,4 milioni ereditato
dal 2006 per ripatrimonializza-
relasocieta (3 milioni attuali).

La posizione finanziaria net-
ta, inoltre, risulta negativa per
5,7 milioni.

Dungque, a oggi sembra che i
risparmi derivanti dalla riduzio-
ne del canone siano quantome-
no assorbiti dagli oneri che que-
stohacomportato e daquellide-
rivanti dall'acquisizione del ra-
mod'azienda. Traipropositifu-
turi evidenziati nella relazioné
sul bilancio ¢'é I'intenzione di
sviluppare «una politica attenta
al contenimento dei costi e alla
crescita delle attivita di servizi
infavore diclienti terzi, sia pure
nei limiti previsti dallalegge». E
laconferma che senzalariduzio-
ne dei costi e la ricerca di nuovi
clienti per aumentare il fattura-
toilbusiness di TechnoSky fara
fatica astare in piedi.
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